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Pod okriliem METRO-a, pre tri godine je u Srbiji
zapocet projekat,Partnerstvo sa kupcima”

Projekat nudi trgovcima prehrambenih radnji znanje
i iskustvo kompanije, kako da preurede svoju radnju
spolja i unutra i na taj nacin privuku veci broj kupaca,
kako da postave i izaberu asortiman u skladu sa
njihovim okruzenjem i tako asortimanski postanu
Do sada je na teritoriji cele Srbije u projekat Partnerski
odnos pristupilo oko 2700 trgovaca.

Osnovna ideja ovakvog partnerstva je da pomogne
poslovanju malih trgovina i tako im omogu¢i da
opstanu na trzistu koje se sve vise okrece kupovini u
vecim prodajnim formatima.

1

Kome je namenjen
projekat Moja Radnja

1. Projekat je namenjen malim, nezavisnim
trgovcima, kojima je potrebna nasa pomoc¢ u daljem
razvoju trgovine. Trgovcima kojima je trgovina
osnovnim zivotnim namirnicama jedina i primarna
delatnost.

2. Svim trgovcima koji imaju mali prodajni prostor, a
koji bi da iskoriste maksimalno po standardima koje
zahteva savremeno trziste i okruzenje.

3.Svim trgovcima koji Zele da u svojoj radnji primene
jasno obelezavanije i izlaganje robe.

4.Svim preduzetnicima koji zele da budu jednostavni,
jedinstveni i efikasni.

5. Svim vlasnicima trgovinskih radnji koji zele
marketinsku podrsku i atraktivne promocije.

PARTNER PROFESIONALACA



Ukratko o projektu Moja Radnja:

- Poslovanje pod jednim brendom i konceptom

- Saveti o izgledu radnje, sastavu i pozicioniranju asortimana
(izgled na prilozenim slikama)

- Marketing podrska
(redovni reklamni katalozi, reklamni materijali, web sajt)

- Treninzi i obuke za vlasnike i za zaposlene u trgovinama

- Trgovac zadrzava potpunu nezavisnost u poslovanju

TRGOVC|,

Pozivamo vas da se pridruzite projektu “Moja Radnja”. Pruzi¢cemo
vam podrsku, pomodi ¢emo vam da modernizujete vasu trgovinu
i poslovanje, reklamiracemo brend pod kojim poslujete. Postanite
moderna radnja, privlacna i zanimljiva za krajnjeg kupca, opremljena
robom povoljnom i zanimljivom za okruzenje u kojem poslujete,
budite trgovina o kojoj komSsije pri¢aju i preporucuju je drugima.
Budite uspesni. Javite se nasim savetnicima za trgovine.

Svi zainteresovani trgovci mogu se obratiti na sledece
telefone u kancelarijama savetnika za trgovine: www. mojaradnja.co.rs




Voce i povrce
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Mleko i mlecni proizvodi
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Kisela pavlaka sa 20% mm
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ARO JAJA
B klasa

LACTIMA
Topljeni sir u porcijama
Vise ukusa
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ARO : FINE FOOD
Grasak Brokoli
T l"'"
AP i * - >

ARO FINE FOOD Q{J
. : FINE
Pomffrit Berry mix 50D

— DR.OETKER
Ristorante

pizza
speciale
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Zamrznuto % 3k sk

ARO
Lignja
cela

TROPIC ARO
Tuna $nicla Skarpina

bez glave

OSLIC HOKI PANIRANE RIBLJE PLJESKAVICE | STAPICI
100-300 g/kom Pakovanje 6 kg
Pakovanje cca 20 kg




Da li su vam neophodni saveti za izlaganje robe?

Odgovorite na sledeca pitanje i proverite da li je potrebno da posvetite vise paznje
izlaganju robe u va$oj trgovini i da vam nas tim struc¢njaka uradi pravu i detaljnu
analizu asortimana.

1. Veli€ina Vase prodavnice je?
A. do 40 m?

B. od 40 do 80 m?

C. preko 80 m2
2

. Koliko proizvodaca imate
na odeljenju gustih sokova?

. viSe od 4

. od2do4

do 2

w Owp

. Koja grupa artikala se nalazi
na ulazu u Vasu prodavnicu?

. hemija

. slatkisi

. voce i povrée

A O >

. Sta ¢ini asortiman
Vase prodavnice?
. sveze, osnovne
i neprehrambene namirnice
. Samo osnovne hamirnice
. Sveze i osnovne hamirnice

>

. Broj artikala u vasoj
prodavnici je?

. do1000

..od 1000 do 3000

. preko 3000

o O w> N O w

. Koliko imate vrsta
destilovane vode ?
.4

.od2do4

1

ow >

Prebrojte vase odgovore pod A, B, C i procitajte zasto smo vam neophodni.

NAJVISE ODGOVORA POD B

Vama smo POTREBNI zbog :

- pravilnog oznacavanja odredenih
podgrupa artikala

- segmentacije grupa artikala
(male, vece, najvece)

- unakrsno izlaganje grupa artikala
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Ukoliko imate u svojoj prodavnici 4 razliCite vrste destilovane vode obavezno procitajte tekst ....

oavetl za 1zlaganje robe

Izlaganje robe je naCin postav-
ljanja artikala na policu kako bi
se privukla paznja potrosaca na
pravi nacin i unapredila Vasa pro-
fitabilnost. Dobro izloZena roba
omogucava da Vas potrosac¢ uoci
sve artikle koje imate u prodav-
nici.

Najvaznije artikle izlazite u visini
oc¢iju. Kupac prvo gleda u visini
o¢iju, onda gore, zatim levo, pa
desno i na kraju dole. Zona koju
kupci obi¢no ne gledaju je prvih
120 cm sa leve strane i tu se obic-
no pozicioniraju izuzetno poznati
brendovi.

Primenite “unakrsno izlaganje”
gde god je to moguce i1 time una-
predite svoju profitabilnost. ,,Una-
krsno izlaganje” je postavljanje
artikala jedan uz drugi ukoliko se
oni u domacinstvu koriste zajed-
no. Takvim izlaganjem podsecate
kupca da kupi 1 drugi proizvod
koji nije nameravao. Primeri una-

Nivo ogiju | * Sy

TTLTITLLY 3

- 3
Slika 1.

Slika 2.

Slika 3.

krsnog izlaganja robe su: pivo 1
¢ips, ¢aj 1 med itd.

Kako bi kupac imao dobar pregled
police, robu izlazite vertikalno pre-
ma kategoriji artikla, a horizontal-
no prema veli¢ini — kao §to je pri-
kazano na slikama 1 i 2. Ukoliko je
re¢ 0 manjem asortimanu koristi se
,»prozor tehnika” — koju mozete da
vidite na slici 3.

Naslici 4 pronadite korisne savete
za izlaganje robe po brendovima.
Lokalni ili regionalni artikli koji
su veoma poznati na lokalnom
trziStu izlazu se pored vodecih
brendova istog artikla. Trgovacke
robne ma-rke (Fine food) mozete
da izlozite u nivou ruke uz vode-
¢e brendove, dok na osnovnom
nivou izlazete artikle sa najnizim
cenama (ARO).

Probajte ovih nekoliko korisnih
saveta sa naSim Fine food 1 Aro
artiklima.

Regionalni ili lokalni artikli
(uz vodece brendove)

Sopstvene robne marke
(Fine food) uz vodece
brendove

Artikli prvog izbora —
cene (ARO)




Osnovne namirnice
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ARO aro SLTAKOVO
Curedi narezak ' Gotova jela m Tﬂ H “I'“
Vise vrsta -~
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PASLIL] 5A KOB AS1CTM
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b.i'!]'!a paiti?

MOC PRIRODE
Tomatino
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AMFISSA AMFISSA
Zelene masline Kompot od
breskve
Artikal nije
dostupan u
objektu u
Subotici
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Osnovne namirnice

S TESTEMING | POVRCEM

BISTRA KOKOSLIA SUPA

DR. OETKER ARO
Vanll.ln sevcer Mleko za kafu @
i prasak e
za pecivo
PODRAVKA MILMA
Supe Smedi Secer
Vise vrsta od ¢ecerne
trske

AGRAGOLD
Pseni¢no brasno T-500

ZITOPROMET MLINPEK
PSeni¢no brasno T-400




ﬁ ZVECEVO
Mikado
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NESCAFE
Classic
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MEDELA
Strudla visnja, me3ana i smokva

ARO
Croissant kakao, vanila i straciatella

B 49
17,

NESCAFE

Classic

cappuccino




w
PIONIR
Kidy sa
puno
mleka




Deterdzenti

r A A
SILAN VANISH
Omeksivac Odstanjivac fleka
za rublje Vise vrsta
GRATIS
2+1

2011+ Tlgratis

304,” 249,”

359, 294,
\. J J
r 3 N
DOMESTOS MER GLASS
Univerzalno Sredstvo za
sredstvo za cisScenje
cisc¢enje staklenih
Vise vrsta povrsina
Vise vrsta
279,
. J
é N\ [
CQ GLADE ARO
{;!, 'E- Micro sprej za WC Slavete, 33x33, 100/1
frT‘EF_ Aparat + dopuna '
TRCTOSEECHY

e '_ ( pakovanje

‘

J
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Kozmetika @ I

PALMOLIVE NIVEA

GRATIS

MNEW Sampon Gel za
Vise vrsta 3+1 brijanje
isamean
e O
9.
= 154,
e
DOVE FA
Dezodorans Sapun
Vise vrsta Vise vrsta

KOLYNOS BLEND-A-MED

Pasta za zube E@ 3D white fresh, Pasta za zube

o  —

15




o
i L NECTAR
Sirup
pomorandza
ilimun

L L

149,”

GUARANA
Mojito

=t 32,%

LOS PAGOS
Merlot
Poreklo: Cile

KUPOVINOM 6 KOMADA
OSTVARUJETE POPUST
0D 16,66%

EKSKLUZIVNI

METRO
PROIZVOD

286,”

Za kupovinu u nasim distributivnim centrima u kojima se obavlja trgovina na veliko ovlasceni su iskljucivo pravna i fizicka lica-preduzetnici i ostali oblici organizovanja koji

HELLO
Multivitamin

! ARO

Colai Orange

= W

49,

ARO
Gaziranai
= * negazirana
jh e D voda

| o 4 '

DR A

#

-

S B

robu kupuju za dalju prodaju ili za obavljanje profesionalne delatnosti a koji su imaoci vaze¢e METRO kartice.




